
 

Société spécialisée dans la distribution de produits en génie climatique, climatisation, chauffage 
et réfrigération, filiale d’un groupe de dimension internationale. 

La société se positionne comme l’un des principaux acteurs du marché Français de la 
distribution de climatisation ainsi qu’en pièces de rechange de chauffage et de réfrigération. 

Dans le cadre de notre développement et pour compléter l’équipe commerciale actuellement en 
place, nous recrutons : 
 

UUnn  TTeecchhnniiccoo  ––  CCoommmmeerrcciiaall   eenn  GGéénniiee  CCll iimmaatt iiqquuee  --  CCDDII  
 

MMIISSSSIIOONNSS  PPRRIINNCCIIPPAALLEESS  

 
Rattaché(e) au Directeur Régional, vous avez pour mission de développer et de fidéliser votre 
portefeuille clients (CA, Marge..) sur un secteur géographique donné (secteurs, Bretagne, Pays 
de la Loire). 
 
Représentant de notre entreprise sur le terrain, vos objectifs sont de promouvoir et de 
commercialiser les produits de notre catalogue et de développer notre service et notre image. 
 
Votre présence sur le terrain vous permet de détecter des clients potentiels. 
 

  

PPRROOFFIILL  

 
Doté(e) d’une double compétence technique et commerciale, vous identifiez et analysez les 
besoins du client et lui proposez la solution technique adaptée. 
 
Doté(e) d’un réel sens du service et d’un bon relationnel, nous recherchons quelqu’un de 
réactif, qui sait gérer les priorités et anticiper.  
 
Impérativement de formation bac+2 froid / climatisation (type BTS FEE), vous avez une 
expérience réussie de 3 ans minimum dans ce domaine.  

  

  

  

LLOOCCAALLIISSAATTIIOONN  

Poste basé à Rennes avec déplacements. 

 

 

RREEMMUUNNEERRAATTIIOONN  

Fixe en fonction de l’expérience  
+ primes sur Objectifs et véhicule de fonction 
13ème mois + Tickets restaurant  

CCOONNTTAACCTT  

Service Ressources Humaines 
 

Mail : delmo.rh@delmo.fr 
 

DELMO SAS – Service Ressources Humaines 
12 Rue des Frères Lumières – CS 90003 
69720 ST BONNET DE MURE 


